
３月１日（土）  
講師略歴：大宮 政男 氏 MACCコーディネータ 
 ICTメーカーの営業部長やスタッフ部門長を歴任後、熊本の子会社の社長を5年間務め
た際に、熊本地震で被災し、BCP（事業継続計画）に取り組んだ。退任後、経営コンサ
ルタント事業を開始し、中小企業のクライアントに対して、経営理念・ビジョン構築、
社員育成と経営目標達成のための人事システム構築、マーケティングと営業力強化、ミ
ドルマネージャーのマネジメント力強化、SDGｓの見える化と事業マッチングなどのコ
ンサルティングを展開すると同時に、上記に関連する研修講師などを務めた。2019年7
月から荒川区高度専門家を経て、2021年4月よりMACCコーディネータを務める。 

令和７年 

会社名  業種  

住所  

参加者名
フ リ ガ ナ

  役職  

TEL  FAX  

メールアドレス

（※必須) 
 

※記入いただきました情報は、本セミナーの運営に使用するほか、主催者が実施する事業の連絡・通知、各種情報提供に使用さ
せていただく場合があります。 

※下記のフォームに必要事項をご記入のうえ、FAX(FAX：03-3803-2333へ)にてご送付下さい。 

荒川区公式ホームページからもお申込みできます。 

https://www.city.arakawa.tokyo.jp/a021/maccsemi2024.html 

お申込みされたメールアドレスに後日動画配信のURLをお送りいたします。メールアドレスを必ずご記入ください。 

 原油などのエネルギーコストの高騰や、最低賃金の引上げ・人手不足による労務費の上昇な

ど経費が増加する中で中小・小規模事業者等が事業を継続していくには、発注者に対してその

経費上昇分を適切に価格に転嫁するための価格交渉が必要です。 

 今年度のMACCセミナーは昨年度から引き続き、「価格交渉のすすめ方」を動画配信でわか

りやすくお伝えします。昨年度に受講された方にも是非お勧めしたいセミナーです。 

動画配信のため期間中は、お好きな時間に何度でも視聴可能です  

費 用 無  料 

https://www.city.arakawa.tokyo.jp/a021/maccsemi2024.html

